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1
BAZI ÖN NOKTALAR

İslâmî finansman biçimlerinin ayrıntıları tartışılmadan 
önce, İslâmî yaşam biçimindeki tüm ekonomik düzeni yön-
lendiren temel ilkelere ilişkin bazı noktaların açıklanması ge-
rekmektedir.

İlahî Rehberliğe İman Etmek 

Tüm İslâmî kavramların etrafında döndüğü en önemli 
inanç, tüm evrenin bir olan, Tek İlah tarafından yaratıldığı ve 
kontrol edildiğidir. Allah, insanı, emirlerine itaat ederek belli 
amaçları yerine getirmek üzere yaratmış ve onu yeryüzünde 
halife olarak görevlendirmiştir. Bu emirler sadece bazı ibadet 
şekilleriyle veya dinî ritüeller olarak adlandırılan ibadetlerle 
sınırlı değildir. Tam tersine (bu emirler), hayatımızın hemen 
hemen her yönünün önemli alanını kapsamaktadır.

Bu emirler; ne insan faaliyetlerini dar bir alana sıkıştırıp 
insan zekâsına hiçbir rol bırakmayacak kadar kapsamlıdır, ne 
de hayatın her alanını insan algısının ve arzusunun insafına 
bırakacak kadar az veya belirsizdir. İslâm dini, bu iki aşırı uç-
tan uzak şekilde, insan hayatını yönetme konusunda dengeli 
bir yaklaşıma sahiptir. İslâm, bir yandan insanî faaliyetlerin 
çok geniş bir alanını insanın kendi düşünsel yargısına, aklına, 
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gerçekleri değerlendirmesine ve çıkarlarına dayanarak ka-
rarlar alabileceği bir alan olarak bırakmışken; diğer yandan, 
insan faaliyetlerini, ebedî uygulamaya sahip olan ve insanın 
değerlendirmesine dayanan yüzeysel uygunluk gerekçeleriyle 
ihlal edilemeyecek bir dizi ilkeye tabi tutmuştur.

Bu düzenin arkasında yatan gerçek de insan aklının, sahip 
olduğu geniş yeteneklere rağmen, gerçeğe ulaşma konusunda 
sınırsız bir güce sahip olduğunu iddia edemeyecek olmasıdır. 
Sonuçta, aşıldığında düzgün çalışamayacağı veya hataların 
kurbanı olabileceği bazı sınırları vardır. İnsan hayatı, “akıl”ın 
sıklıkla “arzular” ile karıştırıldığı ve sağlıksız içgüdülerin “ras-
yonel argümanlar” kisvesi altında insanlığı yanlış ve yıkıcı ka-
rarlara yönlendirdiği çok sayıda alana sahiptir. Bugün yanlış 
kabul edilen geçmişin tüm teorileri, kendi dönemlerinde “ras-
yonel” olduklarını iddia etmekteydi. Ancak zaman geçtikçe 
bunların yanlış olduğu keşfedildi, ardından “saçma” oldukları 
evrensel olarak kanıtlandı.

Yaratıcı’nın insan “aklına” devrettiği faaliyet alanının sı-
nırsız olmadığı açıktır. İnsan aklının uygun şekilde rehberlik 
yapamadığı veya en azından hatalara açık olduğu alanlar var-
dır. Kâinatın yaratıcısı olan Cenab-ı Allah’ın, peygamberle-
rine indirdiği vahiy aracılığıyla doğru yolu gösterdiği alanlar 
işte burasıdır. Bu yaklaşımın temelinde, her Müslümanın, son 
elçi Hz. Muhammed (s.a.s.) aracılığıyla indirilen ilahî vahiyle 
verilen emirlerin lafzı ve ruhuyla takip edilmesi gerektiğine, 
kişinin aklî argümanlarına veya içsel arzularına dayanarak 
bunları ihlal edemeyeceği veya göz ardı edemeyeceğine olan 
katı inancı yatmaktadır. Bu nedenle insanın tüm faaliyetleri, 
her zaman bu emirlere tabi olmalı ve onların belirlediği sı-
nırlar dâhilinde icra edilmelidir. İslâm, diğer dinlerden farklı 
olarak (sadece) bazı ahlakî öğretilerle, ritüellerle veya ibadet 
şekilleriyle sınırlı değildir. İslâm, daha ziyade sosyo-ekonomik 
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alanlar olmak üzere yaşamın her alanına yönelik rehberlik 
içermektedir. Onların bazı zahirî menfaatleri pahasına da olsa 
insanların Allah’a itaat etmesi, sadece ibadetlerde değil, eko-
nomik faaliyetlerinde de gereklidir. Zira insanların bu zahirî 
faydaları toplumun ortak çıkarlarına aykırı olabilir.

Kapitalist Ekonomi ile İslâm Ekonomisi  
Arasındaki Temel Fark

İslâm piyasa güçlerini ve piyasa ekonomisini reddetmez. 
Kâr amacı bile makul ölçüde kabul edilebilir. Özel mülkiyet ta-
mamen reddedilmemiştir. Ancak kapitalist ekonomi ile İslâm 
ekonomisi arasındaki temel fark, lâdini (seküler) kapitalizmde 
kâr güdüsüne veya özel mülkiyete ekonomik kararlar alma ko-
nusunda dizginsiz bir güç verilmiş olmasıdır. Onun özgürlük-
leri herhangi ilahî bir emirle kontrol edilmez. Bazı kısıtlamalar 
varsa da bunlar insanlar tarafından konur ve hiçbir insanüstü 
gücün otoritesini kabul etmeyen demokratik yasama yoluyla 
her zaman değiştirilebilir. Bu tutum toplumda dengesizliklere 
yol açan birçok uygulamanın yapılmasına imkân sağlamıştır. 

Faiz, kumar ve spekülatif işlemler, zenginliğin az sayıda 
kişinin elinde toplanmasına neden olur. Ahlaka aykırı ve za-
rarlı ürünler aracılığıyla para kazanmak için sağlıklı olmayan 
insanların içgüdüleri sömürülür. Sınırsız kâr elde etme güdü-
sü, piyasa güçlerini akamete uğratan veya en azından onların 
tabiî işleyişini engelleyen monopol pazarlar (tekeller) meyda-
na getirir. Böylece piyasa araçlarına dayandığını iddia eden 
kapitalist ekonomi sistemi, doğal şekilde işleyen arz ve talep 
sürecini fiilen durdurur. Zira piyasa araçları, tekelleşen pazar-
larda değil, ancak serbest rekabet ortamında düzgün şekilde 
işleyebilir. Laik kapitalist ekonomide bazen belirli bir ekono-
mik faaliyetin toplumun çıkarına uygun olmadığı kabul edilir. 
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Ancak, çoğunluğuna dayanarak yasama organına hâkim olan 
bazı nüfuzlu çevrelerin çıkarlarına aykırı olduğu için bu tür 
uygulamaların devam etmesine izin verilir. Demokratik yö-
netimin dışındaki tüm otoriteler tamamen reddedildiğinden 
ve (her ABD dolarında tasdik edilen) “Tanrı’ya güven” fiilen 
sosyo-ekonomik alandan dışlandığından dolayı, ekonomik 
faaliyetleri kontrol edecek hiçbir ilahî yönlendirme tanınma-
maktadır.

İnsanlık ilahî otoriteye boyun eğmedikçe ve onun emir-
lerini mutlak hakikat ve ne pahasına olursa olsun uyulması 
gereken insanüstü (ilahî) talimatlar olarak kabul ederek on-
lara itaat etmedikçe, bu tutumun yol açtığı kötülükler hiçbir 
zaman önlenemez. İslâm’ın tam olarak yaptığı da budur. İs-
lâm, özel mülkiyeti, kâr elde etme amacını ve piyasa araçlarını 
kabul ettikten sonra ekonomik faaliyetlere yönelik bazı ilahî 
sınırlamalar getirmiştir. İlminin sınırı olmayan Yüce Allah’ın 
belirlediği bu sınırlamalar, hiçbir insanî otorite tarafından kal-
dırılamaz. Riba (faiz veya tefecilik), kumar, istifçilik, haram 
(yasa dışı) mal veya hizmet ticareti, açığa satış1 ve spekülatif 
işlemlerin yasaklanması bu ilahî sınırlamaların bazı örnekleri-
dir. Tüm bu yasakların bir araya gelmesiyle birlikte; dengenin, 
dağıtım adaletinin ve fırsat eşitliğinin korunması yönünde kü-
mülatif bir etki ortaya çıkar. 

Varlığa Dayalı Finansman

İslâmî finansmanın en önemli özelliklerinden biri, varlığa 
dayalı bir finansman olmasıdır. Geleneksel/kapitalist finans-
man anlayışı ise bankaların ve finansal kurumların yalnızca 

1	 Bir yatırımcının, sattıktan sonra geri almayı planladığı varlık ile açmış ol-
duğu pozisyona “kısa pozisyon” (short sale) veya “açığa satış” adı verilir. 
(Çevirenin Notu).
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para ve para niteliğindeki kağıtlarla ilgilenir. Bu nedenle çoğu 
ülkede mal ticareti yapmak ve stokçuluk yapmak yasaktır.

İslâm ise bazı özel durumlar dışında parayı ticaretin konu-
su olarak kabul etmez. Paranın hiçbir özsel faydası yoktur; yal-
nızca bir değişim aracıdır. Her bir para birimi aynı değerdeki 
başka bir birime %100 eşittir, dolayısıyla bu birimlerin kendi 
aralarında değişiminde kâr elde edilmesi söz konusu değildir. 
Kâr, özsel faydaya sahip bir şeyin para karşılığında satılma-
sı veya farklı para birimlerinin birbirleriyle takas edilmesiy-
le elde edilir. Para (aynı para birimi) ile veya bunları temsil 
eden evrak ile yapılan ticaretten elde edilen kazanç, faizdir; 
dolayısıyla yasaktır. Bu nedenle, geleneksel finansal kurum-
ların aksine İslâm’da finansman; her zaman gerçek varlıklar 
ve stoklar meydana getiren likit cinsinden olmayan varlıklara 
dayanmaktadır.

İslâm’daki gerçek ve ideal finansman araçları müşâreke ve 
müdârebedır. Bir finansçı bu iki araca para yatırarak katkıda 
bulunduğunda, bu paranın özsel menfaate sahip varlıklara dö-
nüştürülmesi kaçınılmazdır. Bu gayrimenkullerin satışı yoluy-
la kâr elde edilir.

Selem ve istisnâ’ esasına dayalı finansman da gerçek var-
lıklar oluşturur. Selem akdinde finansör (rabu’s-selem) gerçek 
mal alır ve bunları piyasada satarak kâr elde edebilir. İstisnâ’ 
akdinde finansman, finansörün ödül olarak elde ettiği kârı, 
bazı gerçek varlıkların üretilmesi yoluyla gerçekleştirilir. 

Leasing (finansal kiralama) ve murabaha, ilgili bölüm-
lerde daha sonra görüleceği gibi, aslında bir finansman türü 
değildir. Ancak bazı ihtiyaçların karşılanması amacıyla müşâ-
reke, müdârebe, selem veya istisnâ’nın bazı nedenlerden 
dolayı uygulanamadığı sektörlerde, belirli şartlara tabi ola-
rak finansman aracı olarak kullanılabilecek şekilde yeniden 
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şekillendirilmiştir. Leasing ve murabaha araçları, bazen net 
sonuçlarının faize dayalı borçlanmanın net sonucuyla aynı ol-
duğu gerekçesiyle eleştirilmektedir.

Bu eleştiri bir dereceye kadar haklıdır ve bu nedenle Şer’i 
Denetleme Kurulları, bunların ideal finansman türleri olmadı-
ğı ve İslâm dini tarafından öngörülen koşullar tam olarak gö-
zetilerek yalnızca ihtiyaç halinde kullanılması gerektiği konu-
sunda görüş birliği içindedir. Bütün bunlara rağmen leasing ve 
murabaha araçları da tamamıyla varlığa dayalıdır ve bu araç-
larla yapılan finansman, faize dayalı finansmandan, aşağıdaki 
açılardan açık bir şekilde ayrılmaktadır.

1. Geleneksel finansmanda finansçı, müşterisine faizli kre-
diyle bir miktar para verir ve paranın müşteri tarafından kul-
lanım şekline dair bir endişeye kapılmaz. Murabaha yapıldı-
ğında ise faizin aksine finansör tarafından müşteriye herhangi 
bir nakit para verilmez, bunun yerine, finansör, müşterinin 
ihtiyaç duyduğu malı kendisi satın alır. Müşteri, finansöre bir 
emtia satın almak istediğine dair güvence vermedikçe bu işlem 
tamamlanamaz. Dolayısıyla finansör, envanter (stok) oluştur-
madığı sürece murabahanın gerçekleşmesi kesinlikle mümkün 
değildir. Bu şekilde finansman her zaman (gerçek) varlıklarla 
desteklenir.

2. Geleneksel finansman sisteminde krediler herhangi 
bir kârlı amaç için kullanılabilmektedir. Bir kumarhane, ku-
mar işini geliştirmek için bir bankadan borç para alabilir. Bir 
pornografik dergi ya da porno filmleri yapan bir şirket de bir 
inşaatçı kadar geleneksel bir bankanın iyi müşterisi olabilir. 
Dolayısıyla geleneksel finansman, herhangi bir ilahî veya dinî 
kısıtlamaya tabi değildir. Ancak İslâmî bankalar ve finans ku-
rumları, kendisinden talepte bulunan kurumların faaliyeti-
nin niteliği konusuna kayıtsız kalamazlar. Onlar (finansçılar) 


